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1DOCTRI NA

a) Sobre el nacimento de |a Convenci 6n de Vi ena
[ BRENES QUI ROS] ¢

“Tanto la inportancia de esta Convenci6n conb su aspiraci on de
pronmover la uniformdad internacional de la materia, se reflejan
en que la msma fue redactada en seis idiomas: chino, ruso, &rabe,
francés, inglés y espafiol. La Convencién fue dividida en cuatro
grandes capitul os: Anbito de Aplicacién, Formaci 6n del Contrato de
Conpraventa, Derechos y (bligaciones de las Partes y Disposiciones
Gener al es.

En el capitulo de D sposiciones Cenerales, con el objetivo de
anpliar el numero de paises adherentes o0 signatarios, se previo
que los paises al ratificarla puedan efectuar ciertas reservas en
relacién con |los otros tres capitulos, pero adnmtiendo sélo
aquel | as reservas que autoriza expresanente | a Convenci 6n.

Tanbi én previo que, aquellos paises en los cuales el contrato de
conpraventa debe redactarse por escrito, se podrian considerar no
obl i gados por |as disposiciones que se refieran al contrato de
conpraventa cono contrato verbal

La meta de la Convencion de Viena es la creacion de un derecho
material de conmpraventa uniforne, que pueda ser aplicado en |os
Estados signatarios en lugar de las |eyes nacionales, haciendo
innecesaria la apelacion a las normas de colisién del derecho
i nternacional privado. Eso no significa reenplazar el derecho
naci onal por uno internacional unificado, sino que el derecho de
conpraventa unificado pretende ser aplicable para ciertas
cuestiones de indole internacional, nmanteniendo, de esta manera
su inportancia el derecho nacional en cuestiones de indole
net anente nacional e incluso en asuntos internacionales en |os que
segun las normas de Derecho Internacional Privado este resulte
apl i cabl e.

Si guiendo a Marzorati, el propésito de la Convencidn no es sélo
asegurar un réginen uniforme para |os contratos de conpraventa
internacional, sino tanbién ofrecer reglas nas adecuadas a |as
necesi dades del conercio internacional que las |egislaciones
naci onal es.”
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b) Consi der aci ones sobre el estado de | a Convenci 6n

[ GARRQ

“La Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de
Conpraventa | nternacional de Mercaderias (en adel ante identificada
conbp "la Convencion" o "CISG') fue adoptada en Viena el 11 de
abril de 1980. El ultinmo registro de |la base de datos de Ilas
Naci ones Uni das que henbs consultado indica que ha sido adoptada
por cincuenta y dos paises. Esto significa que mas de dos terceras
partes de |la poblacién del globo han aceptado a la Cl SG conp el
conjunto de reglas wunificadoras que regulan la parte nas
significativa de su conercio internacional. Esto significa que |a
Convenci 6n ha tenido un éxito considerable en sus casi veinte afios
de vi da.

Tal grado de aceptacidén representa una vigencia internacional
significativa para una Convenci 6n que incorpora nornmas de derecho
uniforme en materia nercantil. Esta presencia de la CISG no tiene
casi parangbn con otros tratados elaborados por UNCI TRAL, a
excepcion de la Convencién de Nueva York de 1958 sobre
Reconoci m ento y Ej ecuci 6n de Laudos Arbitral es Extranjeros que ha
si do adopt ada por casi noventa paises.

¢Clales son las razones que han producido este consenso
i nt ernaci onal ?. Fundanental nente el hecho de que es el resultado
de un largo proceso de redacci6n en el que participaron una gran
variedad de paises. La doctrina ha expuesto reiteradanente |os
notivos por los que la CSG ha desplazado a los dos textos
producto de la Conferencia de La Haya del964: |a Ley Uniforme
sobre la Venta Internacional de Cbjetos Mobiliarios Corporales -

conocida cono "LWI"- y la |lanada Ley Unifornme sobre |a Fornaci6n
de los Contratos de Venta Internacional de OCbjetos Miebles
Corporales - conocida conmb "LUF'. Estos textos fueron el aborados

f undanment al mrente por paises de Europa occidental, por lo tanto el
resultado no fue consensuado por parte de |os Estados Unidos de
Norteanérica y de |os paises de nmenor nivel de industrializacion

Ademas, tanto la LUF comp la LUVI generaron dudas inportantes
respecto a su aplicaci6n aun entre | os propios firmantes.
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La Convenci 6n ha sido aceptada por paises de todas |as tradiciones
juridicas, desde |las |egislaciones codificadoras de corte civil
romanista y el comon |aw, pasando por aquellos con fuerte
i nfluencia del derecho islamco. Ha sido adoptada por paises de
econom a planificada y centralizada, conp asi tanbi én por |os que
propagan un acendrado capitalisno i beral sin intervencioén
estatal; por paises cuya econonia depende fundanmental nente de |a
exportaci 6n de materias prinmas conp por aquellos cuya fuente de
recursosmas inportante es |la exportaci 6n de bi enes nanufacturados
con un alto conponente tecnol 6gico. La Cl SG es derecho vigente en
pai sesde larga tradicion denocratica y tanbién en paises de
tradici6on autocratica que transitan un frégil proceso de
transici 6n denocratica. Este crisol de ordenam entos juridicos en
el texto uniforme de la CISG s6lo pudo lograrse através de
conprom sos. Aunque éste es precisanmente su punto mas vul nerabl e,
constituye a la vez uno de los pilares sin los cuales dificilnente
hubi era si do posi bl e obtener un reconocimento tan difundi do.

La CISG fue ms lejos que un proyecto reunificador de
aproxi maciones diversas a |a conpraventa de bienes nuebles
corporales. En primer Jlugar, adoptdé una nodalidad vinculante
distinta a la wutilizada por los textos aprobados en |Ias
Conferencias de La Haya, produciendo un texto de ineludible
apliacion al entrar en vigor (a nenos que, claro esta, sea dejada
total o parcialnente de lado por las partes o que |os paises
contratantes hi ci eran expresa reserva a alguna de sus
di sposi ci ones). El resultado fue un tratado innediatanente
aplicable ("self-executing"), transf ormandose en el der echo
interno de la conpraventa internacional. Asi, en un contrato de
conpravent a gue cunpl e con | os escasos factores de
i nternaci onalidad que sefala su prinmer articulo, si las partes
guardan silencio sobre la |ley aplicable, o declararan aplicable |a
ley de un Estado parte, serd regulado por la CISG y no por el
derecho doméstico de la conpraventa. Si el abogado argentino cree
haber ganado |as negoci aci ones sobre el derecho aplicable con el
abogado de |la parte contraria, por haber insertado una cl ausul a
donde dice que "el derecho argentino sera aplicable", grande sera
su sorpresa cuandodescubra que el derecho argentino aplicable es
precisanente la CISG y no l|las normas sobre conpraventa
i ncorporadas al Cbédigo Civil y Coédigo de Conercio argentino que
conoci a desde su paso por |la Facultad de Derecho.

Hay un elenento adicional que explica |la anplia adhesién que ha
despertado la CISG que consiste en un esfuerzo genuino por
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difundir la jurisprudencia el aborada sobre sus disposiciones a fin
de lograr un consenso internacional genuino para interpretar vy
aplicar este instrunento bajo pautas hernenéuticas arndnicas. Se
puede advertir en l|la lectura de casi trescientas decisiones
jurisprudenciales - las que se nultiplican con rapidez en todo el
mundo-, el deseo de interpretar la CISG conforne sus propias
reglas internacionales de interpretaci6n, por |o general nmucho més
fl exi bl es que | asdongésti cas.

El éxito de esta aceptaci 6n se debe tanbién a aquellos que han
contri buido a pronocionarla desde diferentes foros, menbros de un
club que nunca fue creado por el cual propagan |a ensefianza y |a
aplicacién de este valioso instrunento internacional. Al bert
Kritzer desde su Instituto para el Conercio Internacional en Pace
Uni versity (WhitePlains, Nueva York, EEUU) ha creado una catedra

juridica para la C SG organizando cursos, semnarios, debates y
conpetencias "noot" 'y debates, integrando |la CISG en una
form dabl e base de datos por Internet; El profesor Mchael R WII
en G nebra, quien ya |leva resefiados mas de cuatrocientos fallos y
la creciente bibliografia sobre CISG Caude Wtz en Saarbricken
desde el Centro de Estudios Europeos, en la frontera franco-
al emana, organi za conferencias, una base de datos y nueve al nundo
francéfono; en Alemania Burghard Piltz actualiza anualnente la
jurisprudencia sobre CISG que el profesor Peter Schlechtriem ha
organi zado en otro banco de datos con |a copiosa jurisdprudencia
al emana que tanbi én puede consultarse por el Internet; M chael -
Joachi m Bonnell de UNIDRO T tanbi én ha conpil ado una base de datos
UNI LEX; el profesor Harry Flechtner sigue la jurisprudencia de |os
tribunal es norteanericanos desde |a Universidad de Pittsburgh; la
Uni versi dad de Cornell se ha |lanzado con |la edicio6n de una revista
juridica dedicada exclusivamente a CISG y la Conmision de |as
Naci ones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional (més
conocida por sus siglas en inglés, UNCITRAL) continta con su
recopilacion y difusion de sentencias sobre C SG Tanpoco debe
ol vidarse en el nmundo hispanoparlante |a contribuci 6n pionera del

desaparecido jurista nejicano Jorge Barrera Gaf, quien prologé
nuestro libro, y de la joven profesora de la Universidad Carlos
1l de Madrid, Mria del Pilar Perales Viscasillas, quien ha
preparado | a base de datos Espafia y Latinoanerica sobre sentencias
redactadas en |engua espafiola que se refieren a la CISG y otros
i nstrunmentos del derecho conercial internacional.

A pesar de este promsorio panorama a nivel wuniversal, en el
anbito r egi onal | at i noaneri cano t odavi a hay ausenci as
significativas en la CSG Dentro del é&rea del Mercosur, sélo
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Argentina y Chile (pais asociado al Mercosur) han ratificado la
Convenci 6n. En el anbito subregional del Pacto Andino, solanente
el Ecuador ha adoptado |a Convencion. No es facil precisar |as
razones por las cuales otros socios conerciales inportantes en
Anmérica Latina se resisten a ratificar la Convencién de Viena y
cabe presumr qgue son |la fuerza de |la inercia o el
desconoci m ento, ms que razones puntual es de conveniencia, | as
gque retrasan |a adopci6n de la ClSG por parte de la mayoria de |os
pai ses de esta region.

En un nundo poblado de guerras y conflictos, siguen siendo
aplicables las recetas que al finalizar el siglo XVIII anticipaba
Emmanuel Kant en su obra "Para l|a Paz Perpetua” (Zum ew gen
Frieden) y que constituyeron un verdadero anticipo de |o que en el
futuro serian las grandes entidades transnacionales conmo |a Union
Europea e instrunmentos internacionales combp la CISG la nejor
garantia de una paz duradera se encuentra en el nundo del conercio
y el intercanbio internacional arnbnico entre |os pueblos.”

c)Definicion del Arbito de Aplicaci 6n del Convenio de Vienna
[ SI ERRALTA Ri OS] 2

"La Convenci 6n considera que es internacional el contrato y |as
formas que ella define conb tal, o sea aquel en que haya sido
mani fiesta la localizacion de |los establecimentos en Estados
di ferentes. Luego es un contrato conerci al nom nado que
del i beradanente el ude | a pal abra domcilio.

Eugenia Christina de Jesus Zerbini sefiala que la Convencion no
hace ni nguna distinci én en cuanto al caréacter civil o conercial de
la venta. Pero |o consideranps innecesario pues se refiere a
operaci ones internacionales y para mayor abundanm ento expresanente
indica |a Convenci 6n que no se aplica a |los contratos de venta al
consum dor, ni a las ventas judiciales; luego son al internediario
es decir al comerciante, con un interés patrinonial.

Para precisar aun mas el canpo de aplicaci 6n, |la Convenci 6n exige
alternativanente o que |os Estados se encuentren vinculados al
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texto o que el conflicto de jurisdiccién conduzca a la aplicacion
de la ley de un Estado mienbro. En el priner caso |a Convenci 6n se
aplica independientenente de las reglas de Derecho Internaciona
Privado sobre jurisdiccion o que significa que si |os dos Estados
son menbros ésta aparece conp |ex confracfusque se inpone a |as
reglas de conflicto de tas paises menbros. En el segundo caso, si
el Estado indicado por la regla de conflicto de jurisdiccion
estuviere adherido a la Convencifn, ésta es parte de su
Ordenamiento y en tal razén, las normas que de ésta deberian ser
aplicadas adquieren un caracter especial para las ventas no
excl usi vanment e naci onal es.

La Convenci6n tiene una reserva contenida en su articulo 95 que
prevé la posibilidad de que cualquier Estado al nonmento de
adherirse a la Convenci 6n manifieste que no quedard obligado a |o
di spuesto en el paragrafo b del inciso 1) del articulo 19 (cuando
las nornmas del DIP prevean la aplicacién de la ley de un Estado
contratante). Es decir, que solo se admitira la vigencia de la
Convenci 6n cuando uni canente | os Estados sean contratantes. Siendo
entonces que el Unico elemento de conexi6n seria el de que |os
Estados entre los que se realiza el contrato sean menbros de |la
Convenci 6n. Lo que dejaria entrever el problema de |a natural eza
del presupuesto de aplicaci6n de |a Convenci 6n. Maria Angela Bento
Soares y Rui Manuel Mura Ranps dicen que si con esta disposicion
se buscase apenas reafirmar |la validez de las reglas de conflicto
general es de cada orden juridico no se justificaria |a reserva de
articulo 95, bien conb las propuestas de elimnacién y de
alteracién del subinciso b del articulo 1la sugeridas en la
Conferencia de | as Naci ones Uni das.

La reserva contenida en el articulo 95 ira a reforzar el
entendi m ento de |la Convenci 6n cuando se integre en |os sistenas
juridicos internos conb un derecho especial que regule sélo la
conpraventa internacional y en térmno de conflictos de
jurisdiccion, porque se configuran reglas especiales para |la
delimtaci 6n de su canpo de aplicaci 6n en el espacio. Luego, si un
Estado no hiciera uso de las reservas previstas en el antedicho
numeral significara |la adm sion de un ius conmune de conpraventa
i nternaci onal pues estaria sustituyendo |as reglas internas.

La Convenci 6n se aplica exclusivanente sobre la formaci 6n del
contrato de conpraventa y las obligaciones y derechos de |as
partes intervinientes, pero no respecto de l|a validez de

contrato, ni de sus efectos en |la propiedad de |as nercancias, ni
de |l a responsabilidad penal del vendedor por |as |esiones o nuerte
que causaren las nmercancias a una tercera persona (arts. 4 y 5 de
| a Convenci 6n). Esta circunstancia ha |l evado a al gunos juri stas,
Eugeni a de JeslUs Zerbini, entre otros a plantearse |la interrogante
" .si una otra ley no deber& regular tos demas puntos por ella
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no regul ados, y, en consecuencia si no conduciria, el nuevo texto,
a una discusiéon técnica dificil (éaépegage) a nmas de wuna |ley
naci onal ?"

El citado nunmeral evita entrar en el discutido canpo del nonento
de la transferencia de propiedad que tiene reginenes dispares en
| os diferentes 6rdenes juridicos nacional es.

Asi el Codigo aleman en su articulo 929 exige adenas del contrato
obl i gaci onal para el caso de bienes nuebles |la conclusién de otro
negocio juridico de disposicion destinado a la tradicién del
Derecho Real. E articulo 408 del C C  portugués, por e
contrario, consagra el principio de transferencia de derechos
real es por nero efecto del contrato.

En el Perd el articulo 947 del Cdédigo Civil sefiala que Ila
transferencia de propiedad de una cosa nueble se efectia con la
tradi ci 6n a su acreedor.

De igual manera el Derecho Positivo argentino en sus articulos
1417 (titulo II1l, Del contrato de conpraventa) y 577 del C. C. que
expresa: "Antes de la tradiciéon de la cosa, el acreedor no
adqui ere sobre ella ningun derecho real"

En | a Republica Dom nicana, el contrato de conpraventa es perfecto
entre las partes y la propiedad queda adquirida de pleno derecho
por el conprador, respecto del vendedor, desde el nonmento en que
anbas convienen en la cosa y en el precio, aunque la prinmera no
haya sido entregada, aunque el segundo no haya sido pagado. La
propi edad de las nercancias vendidas pasa desde el nonento del
acuerdo de voluntades entre el vendedor y el conprador hacia el
patrimonio del conmprador, |lo cual conlleva, en principio, el
traspaso de los riesgos al conprador (art. 1583 del Cbddigo Cvi

de |la Republica Dominicana). Finalnmente el articulo 6 de Ila
Convenci 6n prevé la posibilidad de que las partes excluyan |a

aplicaci 6n del texto | egal der ogar cual quiera de sus
di sposi ciones, o0, incluso, nodificar sus efectos. El referido
nuneral dice: "Las partes podran excluir la aplicacién de Ila
presente Convencién o, sin perjuicio de |o dispuesto en el
articulo 12, est abl ecer excepciones a cualquiera de sus
di sposiciones o nodificar sus efectos". De esa nmanera |la
Convenci 6n se inserta dentro del principio de la libertad

contractual pues se puede pactar la utilizacién plena, parcial o
limtada de | os térm nos convencionales sin que ello inpida el uso
o aplicacion de los otros extrenps del texto juridico. Esa
libertad de nodificacién sélo tiene el I|imte dispuesto en el
articulo 12 de la Convenci 6n concerniente a la forma escrita del
contrato."
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d)Anmbito material de aplicaci 6n de | a Convenci 6n

[ DI EZ- PI CAZQ) “

“La conpraventa de nercaderias constituye el anbito objetivo o
material de aplicaci 6n (Gegenstandlicher Anwendungsbereich) de |a
CV de 1980. En ella, no se define, pese a su inportancia, ninguno
de anbos térni nos.

Conpr avent a

Del contenido de |a reglanentaci 6n convenci onal —en especial |o0s
arts. 30 («Cbligaciones del vendedor») y 53 («Obligaciones del
conprador»)— se infiere, sin duda, que por conpraventa se
entiende el contrato sinalagmatico en virtud del cual una parte
entrega a otra |la propiedad de una nercancia a canbio del pago de
un precio o, si se prefiere una definicidén mas precisa, aquel
contrato que tiene por causa el intercanbio de nedios de pago
usual es general nente aceptados y la transm sién y apropiacion de
bi enes.

Quedan, pues, inicialnmente conprendidas por |la Convenci én no sélo
todas |las nodalidades de contratos internacionales en que se
canbia cosas por dinero, sino tanbién ciertos contratos m xtos

cono, por ejenplo, los contratos de arrendamento y conpra
(M etkaufvertrage) o de leasing con opcién de conpra. Estan, en
canbi o, excluidos, segun el tenor literal de |a Convencio6n, |os

contratos de pernuta, que, en el conercio internacional, tienen
una i nportancia mayor que en el conercio interno.

Mer cader i as

Son nercancias, a efectos de |a Convenci 6én, |as cosas corporales
de natural eza nuebl e de todo tipo, conp, por ejenplo, autondviles,
maqui nari a, programas de ordenador, fruta o libros. Conpb sucede

por ejenplo, en la venta de cosecha futura, |las cosas objeto de |la
m sma deben tener natural eza nueble al tienpo de |la entrega, no de
la conclusion del contrato. Aun cuando puedan ser objeto de
conpraventa, quedan, por consiguiente, excluidos de |la Convencio6n
las enpresas, |os bienes innmuebles, asi conb |os derechos
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i ncorporales [por ejenplo, cesiones de créditos, |os denom nados
derechos (patrinoniales) de autor o las |licencias de patentes].

Conpr avent as «i nt ernaci onal es»

De la propia denom nacion de la Convenci 6n de Naciones Unidas
el aborada en Viena luce con claridad neridiana que sus autores

qui si eron restringirla a | a conpr avent a-i nt er naci onal de
nmercancias. Se trata, dicho con otras palabras, de un tratado
i nt ernaci onal , cuyo articulado contiene una reglanentacion

especifica para determ nados supuestos de trafico externo, formda
por normas nmaterial es especiales de Derecho internacional privado.
S6lo en sentido l|lato, puede decirse que la CV es un Derecho
uniforme de la venta con vocaci6n nundial, puesto que resulta
preferible técnicanente reservar dicha expresién a aquellos
supuestos en que la normativa internacionalnmente el aborada
contiene normas que son tanbién aplicables a |os supuestos de
trafico interno, conob, por ejenplo, |os Convenios ginebrinos de
1930 sobre letra de canbio y pagaré a | a orden

La CV, en definitiva, no es aplicable a |l|as conpraventas
internas . Disponiéndolo asi se quiso sinplificar en aras de su
aceptaci 6n, pensando que |os Estados estarian mAs dispuestos a
vincularse por ella y su difusion seria mayor. Pero esto no
significa que nmuchos de sus preceptos no sean aptos tanbi én, si se
qui siera, para disciplinar las conpraventas internas. Es nmas que
probable —y, de hecho, ya esta sucedi endo— que, conp advierte un
intérprete cualificado de la CVv de 1980, su entrada en vigor
provoque una ol eada de estudi os conparados sobre |a conpraventa en
los distintos paises y se forne asi una doctrina solvente, que
pueda  ser aprovechada para ulteriores ref or mas de | os
ordenam ent os nacionales en |la materi a.

Limtada su aplicabilidad a I|as conpraventas internacionales,
inmporta ante todo precisar en qué puede consistir esta
i nternaci onal idad. Obsérvese, sin enbargo, que no se trata de
definir cuando un contrato, en general, o una conpraventa, en
particular, son internacionales, cuestion ésta de dogmética
juridica que ha ocupado a la doctrina con varias posibles
respuestas , sino de algo nas nodesto y preciso: determ nar cual es
son las conpraventas internacionales conprendidas en el texto
articulado de la CV. Esta sunmnistra al intérprete dos criterios a
este respecto, que, formnulados grosso nodo, son |a exigencia de
qgue las partes de l|a conpraventa tengan sus respectivos
establ ecimentos en Estados diferentes (art. 1.1) —eriterio
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objetivo—y la irrelevancia, a este respecto, de |a nacionalidad
del conprador y del vendedor (art. 1.3) —eriterio subjetivo— De
el l os, especialnmente el primero requiere ciertas precisiones.”

e)Los principios de interpretaci 6on de | a convenci 6n de |as
naci ones uni das sobre | os contratos de conpraventa internacional
de nercaderias

[ GALAN BARRERA|] °

Pr esent aci 6n

“La cuestién de los principios de interpretaci én de | a Convenci 6n
de las Naciones Unidas sobre 1los Contratos de Conpraventa
| nternacional de Mercaderias ha sido, de alguna nmanera, una
asi gnatura soslayada por |a doctrina especializada en conpraventa
i nternaci onal de nercaderias, no enpece l|a existencia de varios
articulos nonograficos sobre el particular. En efecto, tales
publ i caci ones escasanente establ ecen una aproxi naci 6n tematica que
no logra, con todo, sumnistrar wuna vision edificadora vy
satisfactoria de tan significativa funci 6n hernenéuti ca.

I nterrel aci onados entre si, los principios de interpretacidn
obedecen al criterio de los redactores de la Convencién y a |os
propdésitos consignados en su preanbulo, en el sentido de pretender
tener un influjo orbital, de constituirse en un esquena
regul atorio honbgéneo que, sin irrespetar la vigencia vy
caracteristicas de |os ordenam entos juridicos internos, propende
por | a aplicaci 6n anal oga de su nornmativi dad.

El caracter internacional y la aplicacion wuniforne de la
Convenci 6n, aunados a l|la necesidad de garantizar que en |as
transacci ones internacional es se observe el postulado de |a buena
fe, aneritan un estudio académ co mas profundo con el objeto de
describir su marco referencial y de perfilar sus repercusiones en
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el mundo del Derecho.

El propdésito que aninma a este ensayo es el de sugerir wuna
explicacion a <cada uno de los principios interpretativos,
delineando su contenido y elucidando no solo su alcance
hermenéutico sino tanbi én su potencial regulatorio de situaciones
concretas que pudieran |legar a surgir con ocasiOn de un contrato
de conpraventa internacional de nercaderi as.

Aspectos | ntroductorios

La interpretaci 6n de |la Convenci 6n tiene por objeto determ nar el
alcance y sentido de los térmnos que en ella se utilizan. Sus
redactores no establecieron de manera expresa |os netodos par a
adel antar tal operacio6n, sino unos principios que, en lineas
general es, configuran un 'sistema autdénono de interpretacion

acorde con |las exigencias de su naturaleza internacional,
contextualizando |a |abor hermenéutica lejos de la 6rbita de
accion de los ordenamientos juridicos internos de |os Estados
contratantes, con el fin de evitar los peligros de interpretarla
con base en las peculiaridades provenientes de un derecho
naci onal

Asi, en prinera instancia, se examinard el caracter internaciona

de | a Convenci 6n destacando céno al respecto se rehuye la consulta
a |los ordenamientos juridicos internos; acto seguido, se
vislunbrard la necesidad de pronover I|la wuniformdad en su
aplicaci 6n resaltando la funcién que en ello desenpefia | a doctrina
y la jurisprudencia internacionales y, finalnente, |a necesidad de
asegurar |a observancia de la buena fe en el comerci o
internacional, realzando la forma en que su aplicacién se ha
despl egado hacia distintas fases del iter contractus, superando el

escueto entorno interpretativo.

Los principios de interpretaci6n de |la convencion de |as naciones
unidas sobre 1los <contratos de conpraventa internacional de
nmer cader i as

La Convencion de las Naciones Unidas sobre |los Contratos de
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Conpraventa Internacional de Mercaderias (en adelante Ila
Convenci 6n) en el articulo 7 parrafo 1° del Capitulo 2 de su Parte
I, se refiere de nmanera expresa a sus principios de
i nterpretaci 6n, asi:

Articulo 7

1. En la interpretacién de la presente Convenci 6n se tendran en
cuenta su caracter internacional y la necesidad de pronover |a
uniformdad en su aplicacién y de asegurar |a observancia de |a
buena fe en el conercio internacional

Son tres los principios interpretativos de | a Convenci 6n:

- - Su caracter internacional
- - La necesi dad de pronmover |la uniformnm dad en su aplicaci én

-- La necesidad de asegurar |a observancia de |la buena fe en el
conerci o internaci ona

A pesar de ser verdad irrebatible que entre ellos existe un
el evado grado de conunicabilidad, no deben mirarse conbp un unico
concepto. Por ello, a continuaci6n se examnaran de nmanera
i ndi vi dual, establ eciendo un correlato con disposiciones simlares
contenidas en los Principios de Unidroit para |os Contratos
Conmer ci al es | nt er naci onal es y | os Princi pi os de Der echo
Contract ual Europeo.

El caréacter internacional de |Ia Convenci 6n

La Convenci 6n tiene un definido rasgo internacional, demarcado por
sus antecedentes (LUCI y LUF), por los docunentos oficiales de |a
Comisién de las Naciones Unidas sobre el Derecho Mercantil
| nt er naci onal <CNUDM / UNCI TRAL> (official records de | a
conferencia diplomatica y yearbooks de UNCI TRAL), por el propésito
sefialado en su preanbulo de contribuir a la supresiéon de |os
obst &cul os juridicos con que tropezaba el conercio internacional y
| a pronoci 6n de su desarrollo, por el conplejo proceso diplomatico
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y juridico en su el aboraci én, por su anbito de aplicacion y por el
rico acervo de experiencia internacional construido en estos
al timos cinco lustros

Desde | a perspectiva hernenéutica, dicho caréacter internacional |e
inmpide al intérprete aplicar técnicas o conceptos provenientes de
| os derechos internos que encanmi narian su labor a la ineficacia.
Mas aln, seria inocuo wutilizar térmnos o conceptos de 1|os
ordenam entos nacionales en la tarea interpretativa, puesto que
ellos podrian no tener el msnpo significado o alcance que
usual nente tienen al ser ext r apol ados a | a i nstanci a
internacional. Y viceversa. Los térmnos o conceptos de Ila
convenci 6n internacional si bien pretenden tener un alcance
neutral, dado que por |o general son enpleados preferentenente
| uego de un delicado proceso de negociaci én y cono resultado de un
conpronmi so, podrian no corresponder de nanera equivalente a
nonbres simlares pero con significados diferentes -- des faux
ams -- en un especifico derecho nacional .

En este orden de ideas, interpretar teniendo en cuenta el carécter
i nternacional de l|la Convencién le inplica al herneneuta buscar |a
solucién a |l os problenmas planteados dentro de un contexto, bajo
una perspectiva y con un criterio netanente internacionales. De
ahi que la doctrina haya afirnmado que la Convenci 6n opt6é por un
'sistenma autononop de interpretacion'. Ello supone efectuar Ila
| abor interpretativa de acuerdo con |os objetivos, propésitos y
principios generales de la propia Convencion. A este respecto,
resulta pertinente evaluar |la actitud de |los redactores de |a
Convenci 6n al establ ecer su caracter internacional, conpb un primer
pel dafio de |a escala interpretativa de su texto, en la nedida en
gue ella se puede considerar conb wuna remsién tacita a la
Convenci 6n de Viena sobre el Derecho de |os Tratados de 23 de mayo
de 1969.

En sus articulos 31, 32 y 33 respectivanente, |a Convenci én de
1969 contenpla la regla general de interpretacion de |os tratados,
los nedios de interpretacion conplenmentarios y la interpretacion
de tratados autenticados en dos o nas idionas.

La regla general prevé cuatro tipos de interpretacion y tres
criterios interpretativos. Asi, en primer térmno se atiende a una
interpretaci 6n gramatical basada en un criterio objetivo en donde
prima el sentido corriente que haya de atribuirse a los térm nos
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del tratado en el contexto de éstos y teniendo en cuenta su objeto
y fin, vale decir, fundado en un criterio teleol 6gico. Asin sno,
se visualiza una interpretacion contextual en la que el contexto
se toma en un sentido anplio, conprendiendo mas all&a del texto,
preanbul o y anexos, todo acuerdo concertado entre |as partes que
se refiera al tratado y todo instrunento formulado por alguna de
| as partes con ocasién de |la celebracién del tratado. Tanbi én se
contenpla una interpretacién auténtica que conprende |as
decl araci ones de las partes, cono el acuerdo ulterior acerca de |a
interpretaci 6n del tratado o de |la aplicaci 6n de sus di sposiciones
e igualnente, una interpretaci 6n cuasi auténtica reflejada en toda
practica seguida con posterioridad en la aplicacién del tratado
por |a cual conste el acuerdo de las partes acerca de Ila
interpretacion del tratado y |o dispuesto por otras nornas de
Derecho internacional aplicable entre ellas. Finalnente, se tiene
en cuenta recurrir a la intencion de las partes si resulta que a
un preciso térmno hay que darle un sentido especial, conp
expresi on del criterio subjetivo.

Los nedios conplenentarios de interpretacidn hacen relacién a
opciones adicionales que pueden ser enpleadas en la |abor
interpretativa, particularmente la consulta de |os travaux
pr épar at oi res, que confi guran | a historia | egi slativa
correspondiente y el acudir a las circunstancias especificas de
cel ebraci 6n de | os tratados.

Por udltino, la interpretacién de tratados autenticados en dos o
mas idiomas es un criterio tanbién aplicable a |a Convenci 6n de
1980, lo que equivale a decir que el texto hace fe en cual quiera
de los seis idiomas oficiales en que ella fue redactada, |os
cual es son del msnpb nodo auténticos, presun éndose, entonces, que
los térm nos consignados tienen igual sentido en cada una de
di chas versi ones.

Con todo, no puede perderse de vista que el caracter internaciona
de la Convencion guarda intima relacion con la necesidad de
pronover |la uniformdad en su aplicacion, evi denci andose,
ent onces, céno est os dos princi pi os interpretativos se
retroalinmentan y se conplementan funcional mrente, existiendo entre
ellos "[...] wuna perfecta sinonima [...]” que garantiza |a
producci 6n de los efectos pretendidos por |os redactores del
instrunento juridico internacional.
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Resulta pertinente <concluir con wuna rapida nencion a |los
Principios para los Contratos Conerciales Internacionales de
UNIDRO T, particularnente a su articulo 1.6 nuneral 1), en la
nmedi da en que en ellos se repite la férmula del articulo 7 parrafo
1° de la Convenci 6n de tener en cuenta su caracter internaciona

para efectos de su interpretaci 6n. De esta manera, al conjugar |o0s
dos cuerpos normativos en este punto, resulta plausible concluir
gqgue |los Principios acuden conpb auxiliar interpretativo de Ia
Convenci 6n, dado que anbos instrunmentos juridicos se ubican en un
m sno contexto que, |ejos de generar desarticul aci 6n hernenéuti ca,
por el contrario, ofrece plenas garantias de seguridad vy
efi ci enci a.

La necesi dad de pronmover |a uniformnmidad en su aplicaci én

Acorde <con la intencionalidad plasmada en el preanbulo, la
necesidad de pronover la uniformdad en su aplicacién es un
principio interpretativo que responde a un planteam ento de | dgica
juridica que guarda, ademas, perfecta coherencia con el ya
predi cado caracter internacional de |a Convenci 6n.

En efecto, la Unica nmanera conb un instrumento juridico de |as
caracteristicas de I|la Convencién puede tener el influjo
uni form zador anbicionado es garantizando, precisanente, que su
aplicacién sea invariable en cualquier escenario en que sea
enpl eada, buscando sienpre que su utilizacion sea honogénea vy
arnbni ca, con lo cual la pretendida estandarizaci 6n normativa, en
verdad, pueda ser una realidad.

Exi ste una correlacién entre la pronocién de la uniformdad de |a
Convenci 6n y el caréacter autoénono de su propia interpretacion, en
la nmedida en que al centrar la |abor hernenéutica en su propia
contextura se descarta cual quier posible desviacion interpretativa
hacia |os derechos domésticos, pues ellos no pueden asegurar |a
unidad material de su alcance, la articulacién de su sentido, su
entendimento indistinto, en fin, la certera y pareja identidad de
su eficacia regulatoria. Por el <contrario, permtir que |os
intérpretes (en especial los jueces y tribunales nacionales)
pudi eran acudir o recurrir a las técnicas interpretativas de |os
derechos internos traeria conp consecuencia un efecto indeseable
que diluiria la uniformdad |ograda al elaborar |a Convencion,
toda vez que se perderia el rasgo univoco de su aplicabilidad,
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generandose una superflua inseguridad en el entorno juridico
i nt er naci onal

Ahora bien, esa interpretacién uniforme se ha venido |ogrando y
consolidando nmediante |a interrelacién de tres mecanisnos
i ndependi entes que cunplen el msno conetido. El prinmero de ellos
es la jurisprudencia elaborada por los tribunales de |os Estados
contratantes y por los tribunales de arbitranmento internacional es.
El segundo de tales necanisnos es |la abundante produccion
doctrinaria generada en |as dos décadas pasadas alrededor de |a
Convenci6n y sus materias afines. Y el tercer necanismb es la
historia |l egislativa de |a Convenci on.

En relacién con la jurisprudencia sobre la ConvencioOn, cabe
sefialar que a pesar que no se vislunbra conob factible Ila
constituci 6n de un tribunal internacional con conpetencia judicia
internacional para interpretar unitarianmente o, |legado el caso,
par a uni ficar | as di versas i nterpretaci ones del texto
convencional, si ha sido recurrente la consulta a jurisprudencia
extranjera por parte de tribunales del foro, en un interesante
esquenma de construcci 6n de precedentes judiciales internacionales
ad hoc, sin fuerza vinculatoria gue, en su oportunidad,
condujeron a que la UNCITRAL acordara en su vigésima prinera
sesion el intercanbio de la jurisprudencia de los tribunales de
|l os Estados contratantes. No puede perderse de vista el
significativo esfuerzo de recopilacion jurisprudencial adelantado

tanto por el Institute of Internacional Conercial Law -- Pace Law
School -- Pace University conmp por el Institut fur auslandi sches
und internationales Privatrecht, Abteilung I, Universitat Freiburg
(Germany), por el Instituto para la Unificacion del Derecho

Privado -- UNNIDRO T y por la mism UNCITRAL,l o0 cual ha traido conp
resultado un rico y profuso acervo de decisiones judiciales
proveni entes de distintas latitudes, en diferentes idioms y sobre
di ferentes aspectos de | a Convenci 6n.

Respecto de la doctrina producida a través de cientos de escritos
de autores de todos los rincones del nmundo en nas de 24 |enguas,
incluso desde antes del alunbramiento de |la propia Convenci én en
la primavera vienesa de 1980, es nas que pertinente sefalar vy
reseflar que en los diferentes topicos tratados ella ha venido

si endo conpendi ada por vari as i nstituci ones académ cas,
princi pal nente por el citado Institute of |Internacional Conercia
Law -- Pace Law School -- Pace University, al cual remten otras

muy inportantes instituciones cono el area de Derecho Mercantil de
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la Universidad Carlos IIl de Madrid, bajo la direcci6n de |os
prof esores Raf ael Illescas Otiz y M del Pilar Perales
Vi scasi |l | as, el equi po sobre conpraventa internacional de

nercaderias de la Licenciatura en Derecho de la Universidad
| beroanmeri cana Plantel Noroeste (Tijuana) bajo la direccio6n del
prof esor Al ejandro Osuna CGonzélez y |la Faculdade de Direito de la
Uni ver si dade Federal Fluminense de Brasil, cuya pagina sobre la
conpraventa internacional de nercaderias es editada por Ila
profesora Patricia Bezerra de Menezes Galindo da Fonseca.

De otra parte, la referencia a la historia legislativa de la
Convenci 6n inplica hacer una obligada remsion a los official
records de la conferencia diplomatica y a |os yearbooks de |a
UNCI TRAL, o cual no parece ser una tarea de facil acceso en
virtud a |l a ausencia de una nenotecnia adecuada para consultarl os.
No obstante, ha sido el profesor Honnold quien ha allanado el
sendero a los investigadores a |os travaux préparatoires, al haber
acopiado |la historia docunental de |os estudios, deliberaciones y
deci si ones que condujeron a la Convenci6n, en un libro publicado
en 1989 por Kluwer intitulado 'Docunentary History of the Uniform
Law of Internacional Sales'.

Tanbi én huel ga hacer nmencién al articulo 1.6 nuneral 1) de los
Princi pi os de UNI DRO T par a | os Cont r at os Conerci al es
| nt er naci onal es, cuyo texto es idéntico al articulo 7 parrafo 1°
de la Convenci6n, en cuanto hace a l|la necesidad de pronover |a
uni form dad en su aplicacion. En igual sentido, se pronuncia el
articulo 1:106 de los Principios de Derecho Contractual Europeo
(PECL, por sus siglas en inglés).

Final nente, en relacion con |la uniform dad, no debe perderse de
vista el propésito que subyace en su formul aci 6n, el cual consiste
en que |os derechos nacional es, paul atinanente, vayan nodificando
| a respectiva regulacién interna y vayan adoptando |las directrices
del texto convencional. No en vano la formulaci én de un derecho
uniforme tiene conb uno de sus conetidos el servir de nodelo
| egi sl ativo.

La necesi dad de asegurar |a observancia de | a buena fe en el
conerci o internaci ona

La buena fe, en cuanto postulado cardinal de las relaciones
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humanas y, por ende, de la contrataci 6n, se encuentra consagrada
en la Convenci 6n bajo la forma de una intencionalidad de contenido
her menéuti co que reconoce |a necesidad de asegurar su observancia
en el conercio internacional

Ese propésito de |la Convenci 6n presenta una particularidad frente
a los otros propésitos ya descritos, toda vez que la nocio6n de
buena fe encuentra su génesis en |os derechos internos, sugiriendo
unas msmas ideas de lealtad y diligencia, lo cual, en efecto,
demarca un "nucleo comin” de significacidon que al apreciarse
tanbi én en la esfera internacional viene a reafirmar el caracter
uni fornme ya descrito. Es decir, que en tratandose de |la buena fe
| os enfoques provenientes de |os ordenam entos juridicos internos
no repugnan a la dinamca internacional de |a Convencio6n, en |la
medi da en que el concepto responde a un sentido equivalente en
todos los entornos. Por ello es que se afirma que bajo esa
em nent e noci 6n se va consol idando | a uniform dad pretendida.

No obstante lo anterior, el caracter abstracto o |a vaguedad
intrinseca de | a expresion enpl eada, gener6 opiniones contrarias y
di scusiones entre |os delegados ante |a UNCI TRAL, no solo por su
ubi caci 6n funcional dentro del texto convencional [50] sino
tanbi én por la incertidunbre que podia originar por el hecho de no
existir suficiente precisién en su definicion y alcance en el
anbi t o i nt ernaci onal

La ubi caci 6n funcional o 'localizacién' del principio de |a buena
fe en el Capitulo Il de la Parte Prinmera de |la Convencién, vale
decir, en las 'Disposiciones Cenerales', es el resultado de un
acuerdo transaccional entre Jlas varias delegaciones que al
respecto discutian en el seno de |la UNCI TRAL, toda vez que al gunas
de ellas proponian su inclusion en el capitulo relativo a la
formaci 6n del contrato, nmientras que algunas otras sostenian la
tesis contraria, en cuanto que el principio no podia regular |a
conducta de las partes en esa etapa precontractual. En tal virtud
se arribé al conprom so de circunscribir la buena fe a la
categoria de principio para interpretar |as disposiciones de |a
Convenci 6n y ‘'relegarla" al capitulo <correspondiente. Sin
enbargo, la doctrina y la jurisprudencia de diferentes tribunal es
de | os Estados contratantes han hecho una aplicaci 6n extensiva del
postulado de la buena fe al enplearla conb un estandar de
conportam ento exigible a las partes.
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De otra parte, la falta de certeza que en el trafico conercial
i nternaci onal podia ocasionar wuna concepcion de la buena fe
genérica, abstracta y con visos de vaguedad ha sido mnimzada en
virtud de o que ya desde hace tres lustros advertia el profesor
Schl echtriem en el sentido de que |os estéandares internacionales
de buena fe debian ser deterni nados nedi ante estudios de Derecho
conparado. En efecto, la significativa y fructifera gestion de
organi zaciones cientificas internacionales comb el Instituto para
la Unificacién del Derecho Privado -- UNIDRO T con |a promnul gaci 6n
de los Principios para |os Contratos Conerciales Internacionales y
la Comisién de Derecho Contractual Europeo al preparar |o0s
Principios de Derecho Contractual Europeo (PECL por sus siglas en
i ngl és), lo msnb que las elaboraciones de la doctrina
especi ali zada alrededor de esos msnos temas, ha contribuido a
demarcar el contenido de la buena fe, no solo cono principio
interpretativo sino cono regul ador de |la conducta de |las partes en
la contratacion internacional, con |o cual se brinda méxim
confianza en su aplicaci é6n.

Ahora bien, para conprender el contenido del concepto de |a buena
fe en el conercio internacional y poder pronover su observancia
es justo afirmar que desde |a perspectiva de |a Convencién no es
posi bl e realizar una construcci6n satisfactoria en tal sentido,
asi sea sOlo para efectos interpretativos. Afortunadanente, sobre
el particular, el Derecho conparado ha realizado significativos
aportes, tal conp se enunci6 en el parrafo antecedente, |os cual es
procede exam nar a continuaci on.

Es asi com los Principios para |los Contratos Conerciales
| nt ernaci onales de UNIDRO T, de nmanera categoérica, en su articulo
1.7 (buena fe y lealtad negocial), ubicado dentro del capitulo
prinmero que contenpla |as disposiciones generales, inpone a |as
partes el deber de actuar con buena fe y lealtad negocial en el
conercio internacional.[59] S bien es cierto que la norna
antedi cha guarda cierta sinmlitud con la disposicioén del parrafo
1° del articulo 7 de la Convencio6n, saltan a la vista, no
obstante, tres elenentos diferenciadores: uno de ellos es su
ubi caci 6n conceptual, otro es la anpliacion de la exigencia
conportanental hacia la lealtad en los negocios y el ultino estéa
determ nado por la inapelabilidad de la norma, por cuanto |as
partes no pueden ni excluir ni limtar ese deber.

Tal conmb se nenciond precedentenente al tratar acerca de la
"localizacién' del precepto de la buena fe en l|a Convencion,
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inmporta destacar que la wubicacion del articulo 1.7 de los
Principios UNIDRO T, a continuacién del articulo 1.6, relativo a
la interpretacién e integracion de los principios,[60] tiene una
i mplicacién significativa, toda vez que dota a |a disposicién de
un caracter independiente e inperativo dirigido a servir de pauta
de conducta a |as partes, poseyendo, adenas, una definida vocaci 6n
para regir no solo el itinerario contractual sino tanmbién |la etapa
precontractual, es decir un canpo de acci én nucho mas anplio que
aquél referido a una hum|lde y sobria funcidn interpretativa.

De otra parte, |a conplenentaci 6n del principio de |a buena fe con
| a expresion lealtad negocial supondria, en cierta nedida, una
mani f estaci 6n pleonastica si los dos significados presentaren
simlitud en su alcance. Tanbién podria entenderse conb una
rel aci 6n género-especie, en la que la lealtad negocial se
visual i zaria conp una caracteristica de |la buena fe, contribuyendo
asi a delimtar su contenido.

Finalmente, en |lo atinente a la inperatividad del precepto, no
cabe duda que los Principios de UNIDROT para |os Contratos
Conmerci ales Internacionales, al elimnar cual quier posibilidad de
gue las partes pudieran soslayar o desechar su aplicacién, esta
gar anti zando, pr eci sanent e, la pronmocion de la uniform dad
juridica en materia de contrataci 6n internacional .

En el msno sentido se pronuncian los articulos 1:106
(interpretacion y suplenmentacién) y 1:202 (buena fe y lealtad
negoci al ) de los Principios de Derecho Contractual Europeo, al
establ ecer, el primero, |la necesidad de pronover |la buena fe y la
| eal tad negocial conp derrotero interpretativo y al inponer a cada
parte, el segundo, el deber de obrar con buena fe y lealtad
negoci al cuando ejerciten sus derechos y cunplan sus obligaciones
bajo el contrato.

Tal comp acontece con los Principios de UNIDROTt para |os
Contratos Comerciales Internacionales, |os Principios de Derecho
Contractual Europeo tanbién prohiben a las partes excluir o
[imtar el deber de actuar con buena fe y lealtad negocial. Es de
notar co6no |os nencionados instrunentos juridicos coinciden en
dotar a |la buena fe de una nuy definida preponderancia, propia de
caracter inperativo de | as respectivas di sposiciones.
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En tal virtud, la doctrina ha pretendido ver una doble natural eza
en este deber, ora en cuanto nornma general inperativa, ora cono
obligaci 6n particular que se inpone a |la actuacién de |las partes
contratantes, |o cual se aconpasa con |la creaci 6n doctrinal que
clasifica la buena fe en dos grupos: la buena fe objetiva y la
buena fe subjetiva.

La buena fe objetiva hace relacién a una 'regla de conducta' que
orienta el conportamento de |los contratantes a |lo largo de toda

la vida del contrato e incluso tanbién en la etapa
precontractual, cuyo propo6sito es el de determinar |a respectiva
actuaci 6n bajo un codigo ético signado por l|a probidad, |Ia
| eal t ad, la honestidad, la sinceridad, la rectitud, | a

escrupulosidad y la correccion. Para desentrafiar el alcance
integrado de estas nociones conb pauta de conportam ento, puede
ser pertinente, tal cono |o anota el profesor Fernando Hi nestrosa:
“[...] hacer un reenvio, tanto a los principios generales, a |las
reglas fundanentales de |a convivencia, de |la noral corriente,
conb a las costunbres del nedio: l|la sociedad en general, |os
nucl eos o0 sectores a que pertenecen los sujetos de la relacion

[...]".

La buena fe subjetiva o buena fe creencia se refiere a un aspecto
de la conciencia del sujeto, por consiguiente ubicada en el
terreno de |lo psicoloégico, la cual hace alusion a la intim
conviccion o confianza que él tiene al enfrentarse a una
det er mi nada situaci 6n juridica.

Ret ornando al contenido tematico que denmarca |a acepcion de la
buena fe objetiva, conpete escrutar |os deberes que ella inpone en
cuanto guia de conducta de las partes contratantes. En efecto,
sobre el particular la doctrina ha estructurado |os siguientes
deberes:

-- Deber de preparar |a negociaci 6n del contrato a cel ebrar
- - Deber de prepararse técnica, juridica y econdn canente

-- Deber de orientar el negocio a su realizaci6n

-- Deber de infornaci6n

- - Deber de confi denci al i dad

-- Deber de custodia de bi enes
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En | a etapa de | as negoci aciones, tanto los Principios de UNNDRO T
para | os Contratos Conerciales Internacionales en su articulo 2.15
conb los Principios de Derecho Contractual Europeo en su articulo
2:301 traen una disposicion relativa a las negociaciones
contrarias a la buena fe,[80] en cuanto que la parte que
interrunpa tal es negoci aci ones, obrando de nmala fe, es responsable
por | os dafios y perjuicios causados a |la otra parte.[81]

Final mente, resta elaborar un conmentario acerca del anbito de
aplicaci 6n de |la buena fe conp circunstancia especial que pudiera
afectar el principio de la relatividad de |los contratos.[82] A los
redactores de la Convencion, a los de los Principios de UNNDRO T
para |los Contratos Conerciales Internacionales y a los de |os
Princi pios de Derecho Contractual Europeo no les bastd restringir
la concepcién de la buena fe a la respectiva relaci 6n negoci al
entre las partes, sino que la refirieron a la extensisim esfera
en la que se desenvuelve todo el conercio internacional.[83] De
esta manera, si el conportamento especifico de una de las partes
en un determ nado contrato lIlega a vulnerar |la buena fe en el
mundo de |os negocios internacionales, ello podria dar lugar a
afectar todas sus relaciones contractual es, asi particularnente en
al gunas de ellas no se tipifique la conducta reprobable, con |lo
cual se resquebraja el principio de la relatividad de |os
contratos. Es decir, que el obrar en contra de |la buena fe en el
conmerci o internacional puede alcanzar un efecto 'erga ommes'
puesto que |a inobservancia individual en un contrato conllevaria
la ruina global de los demds. Es si se quiere una especie de
consecuenci a totalizadora del principio de |la uniform dad.

No debe perderse de vista, con todo, la notoria participaci 6n de
al gunas enpresas nultinacionales en fendénenos de corrupci6n tanto
en paises desarrollados conmbo en via de desarrollo, los cuales
configuran hechos francanente atentatorios contra |a buena fe del
conercio internacional, susceptibles de sancion juridica y noral.

En suma, nmas que una declaraci6on de buena voluntad, I a
consi deraci 6n de asegurar |a observancia de |la buena fe en el
conmerci o internacional debe constituir un nodus operandis de todos
| os agentes de dicho trafico, |lo cual debe ser reflejado en todos
| os codi gos de conducta que se promuevan y exalten.”
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f)La aceptaci 6n por silencio en | a Convenci 6n de Viena de 1980
sobre conpraventa internaci onal de mercaderias: prinmera aplicacion
jurisprudenci al

[ Viscasillas]®

| nt r oducci 6n

“La Sentencia de l|la Corte de Distrito de |os Estados Unidos,
Districto sur de Nueva York de 14 de abril de 1992, publicada en
789 F. Supp. 1229 (S.D.NY. 1992), &es la primera decision
jurisprudencial que se enfrenta al delicado problema de Ila
significacién juridica del silencio cono aceptacidn en el narco
di sefiado por la Convencion de |las Naciones Unidas sobre 1os
contratos de conpraventa internacional de nercaderias de 1980,
conoci da habitual mente conmo Convencion de Viena de 1980 -en
adel ant e CNUCCI M

Ciertamente que el analisis de la normativa uniforne sobre I|a
oferta y la aceptacion, que el tribunal norteanericano realiza,
devi ene subsidiarianente al plantearse el litigio -por |la sociedad
italiana Filanto S.p.A (en adelante FILANTO- en razo6n del
i ncunplimento contractual de | a conpafii a nort eaneri cana
-Chilewich International Corp (en adelante CH LEWCH)-, l|a cual
solicita, a su vez, l|la suspension del juicio en base a la
exi stencia de un acuerdo, incorporado por referencia al contrato,
de sumision al arbitraje a celebrar en Mscld. Precisanmente, conp
el objeto de la controversia planea acerca de si existié un

acuerdo de los contendientes sobre esa clausula arbitral, Ila
Corte, para resolver |la cuestion de su propia conpetencia, analiza
la validez de tal acuerdo a la luz del articulo 11.1 de la

Convenci 6n de Nueva York de 1958 sobre reconocimento y ejecucion
de | audos arbitral es extranjeros.

Esta disposicién de |a Convenci 6n sobre arbitraje especificanente
requiere al tribunal para que reconozca "cual quier acuerdo por

escrito en virtud del cual las partes acuerden soneterse al
arbitraje". A estos fines entiende la Corte que el aspecto central
de la cuestion es el relativo a si del intercanbio de

correspondencia entre |las partes, examnada a la luz de sus
rel aci ones conerciales, puede derivarse la existencia de algun
"acuerdo escrito" sobre arbitraje, para lo cual aplica Ila
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normativa de |a Convencién de Viena de 1980. ElI tribunal, a la
vista de esta normativa, concluye finalnente indicando que Ila
oferta realizada por CH LEWCH -que incorpora la clausula de
arbitraje- se acepta por FILANTO en base a su pasividad o
silencio, auxiliado por el hecho que de los tratos anteriores
exi stia un deber de oposicién tenporéaneo o tenpestivo.

Esta decisi6n es particularnmente interesante porque ha venido a
concretar con caracter general el valor juridico que el silencio
puede desenpefiar conop decl araci 6n de voluntad dentro de la teoria
general sobre el negocio juridico y, en particular, en el anbito
de la Convenci 6n de Viena que reconoce de una forna vaga en el 2°
inciso del articulo 18.1 que: "el silencio o la inaccioén, por si
sol os, no constituiran aceptacion”.

Ant ecedent es facti cos

La génesis original del cual dinmana el presente pleito resulta de
| a existencia de un contrato previo de conpraventa entre el agente
de CHILEWCH, Byerly Johnson, Ltd, y la enpresa rusa Raznoexport,
en virtud del cual el prinmero se obliga a sumnistrar a | a segunda
un cierto nunero de pares de botas. A estos fines, CH LEWCH
acuerda con FILANTO -enpresa dedicada a |a fabricaci én de cal zado-
| a conpra de 150. 000 pares de botas.

En lo que ahora es relevante, existe en el "Contrato ruso" una
cl dusula que sonmete toda cuestion litigiosa al arbitraje de la
Camara de Conmercio e Industria de Mscu. d éausula que CH LEWCH
intenta que rija para sus rel aciones con FILANTO que, asimsno, se
nmuestra pertinaz al pretender su exclusion, asi cono la de otras
cl dusulas, tal y conb se deriva de toda una serie de contactos y
tratos previos entre las partes del litigio dirigidos a esos
ant agoéni cos objetivos. Es precisanente tras una serie de
i ntercanbi os de correspondencia y de algunas conversaciones al
efecto, que se enmarcan en |lo que juridicanente se denom na fase
prelimnar o de tratos previos, las cuales tuvieron lugar durante
| a segunda mtad del afio 1989, cuando CHI LEW CH decide realizar un
Memorandum a firmar por anbas partes. Este Menorandum puede
calificarse juridicamente conb una oferta, puesto que en él se
concretan |los elenmentos o0 requisitos objetivos y subjetivos
necesari os para que una proposicion de contratar pueda
considerarse juridicanmente perfecta a tenor del articulo 14.1
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CNUCCIM Para ello es necesario la concurrencia de un requisito
subjetivo -la intenci6n del oferente de quedar obligado en caso de
recaer aceptacion (envio por el oferente, CH LEWCH, del docunento
firmado)- y ademds la satisfaccidén de una exigencia de corte
objetivo: la precision de la oferta. Este dltino elenento se
satisface expresando |as nercaderias objeto del contrato (botas),
| a cantidad (60.000 pares a entregar el 15 de septienbre de 1990 y
90.000 nas a entregar el 1 de novienbre) y el precio (cantidad
cifrada en 2,5 mllones de db6lares para la prinera entrega).
Final mente, se exige la presencia de un elenento de caracter
personal: que la oferta se dirija a una persona determ nada
(FILANTO, ya que en caso contrario la oferta no seria tal, sino
una nera invitatio ad offerendum tal y conp indica el parrafo 2°
del articulo 14 CNUCCI M

En la oferta de conpra de fecha 13 de marzo de 1990, CHI LEWCH se
obliga adenmas a abrir a favor del vendedor un crédito docunentario
en un nonento anterior a la fecha del primer envio de Ias
nmercancias, |lo que ciertanente realiza el 7 de mayo de 1990,
aunque por aquella fecha todavia el vendedor no habia devuelto el
Mermor andum firnmado, |o que acontece el 7 de agosto de 1990 pero
insistiendo en respetar Uunicanente ciertas clausulas del contrato
ruso. Esta declaracion de FILANTO pretendi endo Gnicanmente |a
aceptaci 6n de algunos térm nos del contrato (particularnente |os
rel aci onados con el enbal aje, etiquetado, transporte y condiciones
de entrega de las nercancias) tacitamente inplica |a exclusién de
| as restantes, entre ellas |la concerniente al arbitraje.

Tanto en una fecha anterior conb posterior a esta Ultim
conuni caci 6n se producen ciertos hechos significativos, algunos de
| os cuales no son tomados en cuenta por el tribunal. Se trata, en
primer lugar, de una carta remtida por FILANTO a CH LEWCH (de
fecha 23 de julio de 1990), en la que se hace hincapié, una vez
mas, en su intencién de aceptar UuUnica y exclusivanmente |os
t érm nos nenci onados del contrato ruso. En esta notificacion se
hace referencia expresa al "contrato ruso", pero dicha nenci 6n no
se corresponde con su nunero de referencia (a decir verdad es casi
i déntica excepto por lo que respecta a la ultinma cifra), por lo
que el tribunal entiende que esa conunicaci6n incunbe a un
contrato diferente entre las partes. Ha de observarse que si el
tri bunal hubi ese decidido otorgar algun valor a esta declaracion
la calificacion juridica del supuesto no canbiaria, ya que esta
carta es de fecha posterior a la apertura por el vendedor del
crédito docunmentario. Hecho que, conp verenos, es decisivo para un
correcto entendimento del caso que conmentanps. En segundo

Direcci6n Web http://cijulenlinea.ucr.ac.cr/ Tel éfono 207-56-98
E-mail: cijulenlinea@bogados. or.cr
26



http://cijulenlinea.ucr.ac.cr/
mailto:cijulenlinea@abogados.or.cr

Centro de Informacion Juridica en Linea
Convenio Colegio de Abogados — Universidad de Costa Rica

térm no, después de I|a devolucion del Mnoradum firnmado, se
suceden una serie de comnunicaciones por fax entre CHLEWCH y su
agente, Byerly, en las que se evidencia el nalestar del prinero
respecto a la postura adoptada por |la enpresa italiana, asi conp
su decision de no ordenar la apertura del segundo crédito
docunentario, a nmenos que Filanto acepte el clausulado del
contrato ruso en su integridad. Con el fin de resolver este
probl ema, Byerly envia a Filanto el 29 de agosto de 1990, a través
de un internediario, una msiva pidiéndole la correcion de |as
cartas de 23 de julio de 1990 y de 7 de agosto del m snp afio, en
el sentido que acepte plenanente el contrato ruso. Por dltino,
durante la prinmera quincena del nes de septienbre, se producen dos
reuni ones entre representantes de CH LEWCH y FILANTO, resultando
| as decl araciones de | os directivos contradictori as.

Asi | as cosas, FILANTO envia la prinera renesa de nercancias en |la
fecha prevista (15 septienbre 1990), y un fax a CH LEWCH, el 27
del msnpb nmes, quejandose por la no apertura del segundo crédito
docunentario a su favor cifrada para el 25 de septienbre. Nada nmas
reci bir esta conunicaci 6n, |la enpresa conpradora responde el m sno
dia y por el misnp conducto negando que se hubiese obligado a la
apertura de ese crédito, informando ademds de ciertos problenmas
con la enpresa rusa. Para finalizar esta sucesion cronol 6gica de
| os hechos, el 14 de mayo de 1991, FILANTO interpone una denmanda
contra CH LEW CH por incunplimento de contrato.

Una vez relatados |os antecedentes de hecho del caso que nos
ocupa, Yy puesto que ya henpbs adelantado que se trata de un
supuesto de aceptacion de una oferta por silencio del
destinatario, conviene detenerse en el papel que el silencio o la
i nacci 6n pueden desenpefiar en el nmarco normativo di seflado para | os
i nt er canbi os conerci al es i nternaci onal es.

El valor del silencio en |Ia Convenci 6n de Viena de 1980

Son varios los problemas que suscita la figura del silencio, ya
gue desde antiguo han existido dos mar cadas  tendenci as
contrapuestas que se identifican en |las conocidas maxinmas "quien
calla otorga" (qui tacet consentire videtur) por contraposicioén a
"el que calla nada dice" (qui tacet non utique fatetur). Dejando a
un |l ado estos aforisnpbs juridicos, el silencio -a diferencia de |la
aceptaci 6n que se conceptua en |la Convenci 6n conb una actuaci 6n o
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declaraci on afirmativa (art.18.1), y del rechazo de la oferta que
es una declaraci6n negativa (art.17)- se considera habitual nente
en el marco de |las relaciones juridicas que posee un val or neutro.
No manifiesta, por si solo, ni un asentimento ni una negativa. No
obst ant e, en det er m nadas ocasi ones puede adquirir una
significaci 6n juridica determ nada, ya sea conp una decl araci 6n de
voluntad positiva (es el caso de la decisién que conentanps) o
extintiva.

El papel que se le ha querido otorgar al silencio en |la Convenci 6n
se obtiene de una interpretacion a contrario del precepto: "el
silencio o la inaccion, por si solos, no constituiran aceptacion”.
La indetermnacién del texto vienés acerca de l|as concretas
circunstancias que conduciran a la determinaci6on de un
asentimento suficiente, sin que sea preciso declaraciéon o
actuaci 6n alguna por parte del destinatario, puede resultar
peli groso, habida cuenta que podria producir mAs inconvenientes
gqgue el efecto favorable que se pretende otorgar a l|la norna
positiva. Sin enbargo, debe afirmarse que una pretendida
concreci 6n de las circunstancias por las que el silencio o la
i nacci 6n adquiririan valor de aceptacio6n es una teneridad (salvo
en los casos en que una disposicion legal, el pacto de Ilos
contratantes o |os usos concedan valor declarativo al silencio)
por la inposibilidad de concretar a priori su valor. Esta
situaci 6n produce una carga extra para el intérprete que queda
constrefiido al exanen detallado de |os hechos particul ares del
negoci o en cuestio6n. En este sentido, el problema estriba, no
tanto en el reconocimento legal del silencio, conmbo en Ila
determ naci 6n de los factores o circunstancias que llevan a la
el evaci 6n del misnmo a |la categoria de declaraci 6n de voluntad y a

reconoci mento del papel que puede desenpeilar al hilo de |Ias
rel aci ones contractual es. En este sentido, y conb prinera
refl exi 6n previa, debe quedar incontrovertido que el oferente no
puede forzar |la perfeccidn contractual al especificar en su oferta
qgue el silencio o la falta de actuacién del destinatario se
reputarad cono aceptaci 6n. Esto es, ningun oferente puede nediante
una nmera frase en la oferta inponer el deber de hablar al
destinatario, a nenos que pretendan anpararse |as situaciones
abusivas e injustas que conducirian a nuchos enpresarios, a |os
gue se les ha enviado nercancias que ni tan siquiera han pedido, a
contratar en base a su silencio. Confornme a esta idea ya se
contenia en el precedente del texto vienés -la Ley Uniforme sobre
la formacidén de <contratos para |a venta internacional de
nmercaderias de 1964- una normativa sobre el silencio que esta de
acuerdo con lo conmentado: "Sin enbargo, una estipulacién de la
oferta que establezca que el silencio equivaldra a |a aceptacién
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carece de valor" (art.2.2). Desde otro punto de vista, el oferente
tanpoco puede obligar al destinatario a que rechace la oferta, ni
mucho nenos especificar que, en caso de no hacerlo, su silencio o
i nacci 6n constituirad aceptacién. En anbos casos, el oferente no
puede conferir al silencio un resultado | egal que no posee.

Por otro |ado, existen una serie de elenentos que pueden ayudar a
gue el silencio se proyecte conb operativo en el anbito juridico,
general mente apoyado en el marco de las relaciones entre |os
negoci antes, y que son |o suficientenmente efectivos cono para
otorgar una cierta significacién contractual a |lo que no pasa de
ser una absol uta pasividad del sujeto. Sin &nino de exhausti vi dad,
es nuy frecuente que se trate de:

1.- Disposiciones legales que inponen o, por el contrario,
excepci onan el deber de hablar o actuar, por lo que al silencio o
la inaccién se les concede una valoracién juridica |egalnente
preestabl ecida. La parte Il de la Convencion ofrece dos ejenplos
muy significativos acerca de la concesion de valor juridico al
sil enci o por una disposicion |egal.

En priner término, el articulo 19.2 CNUCCI M que, para |os casos de
aceptaci 6n a una oferta en la que se introducen variaciones no
sustanci al es, entiende que el silencio del oferente acerca de esas
nodi fi caciones introducidas en la aceptacién constituye una
aqui escencia de las variaciones propuestas. Se presune que |la no
objeci6n de las discrepancias (si el oferente guarda silencio)
desenboca en la aceptacion de los térmnos adicionales que, en
consecuenci a, pasan a formar parte del contrato.

Lo msnb sucede para |os supuestos de aceptacién tardia,
contenplados en el articulo 21 CNUCCIM que se refieren a dos
especificas situaciones. La prinmera relativa a una declaraci 6n de
aceptaci 6n que se ha enviado tarde y, por tanto, |lega tanbién
tarde (art.21.1 CNUCCIM, donde se concede valor al silencio de
forma puranente negativa o de rechazo. La segunda referida a una
i ndi caci 6n de asentimento que, habi endo si do emtida
regul arnente, |lega fuera del plazo de aceptaci 6n debido a al gun
tipo de retraso en su transmsién (art.21.2 CNUCCIM. En esta
altima hipoétesis, el oferente tiene la carga de comnunicar al
destinatario que considera su aceptacion caducada. En caso
contrario, es decir, si no se comunica con él, pernmaneciendo
callado o inactivo, la aceptacién es perfectanente eficaz vy
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valida. En estas dos circunstancias el deber de hablar que pesa
sobre el oferente es tan fuerte que cual quier persona razonable
entenderia que existe esa obligacion de avenirse o rehusar y, si
no se actula consecuentenente, el silencio es un indice muy claro
al rechazo o |l a confornmidad con | a situacion

2.- Los usos y las practicas establecidas entre |os contratantes
pueden inponer el deber de responder o actuar en relacién a una
oferta recibida o, por el contrario, pueden excepcionar |a
obligaci 6n de hablar o actuar en determ nadas situaciones. Un
determ nado uso podria justificar |a consideracién del silencio
conb apto para sefial ar asentimento. Mas frecuente sera el caso en
gue dos conerciantes, inmersos generalnmente en relaciones
negoci al es constantes, duraderas y continuadas, acuerden explicita
o inplicitamente que el silencio se considerard cono aceptacion
para el futuro de sus relaciones negociales, o sinplenmente se
establ ezca asi para una transaccion concreta. Acuerdo que es
perfectanente licito y posible a tenor del principio de libertad
de pacto consagrado en el articulo 6 CNUCCIM adenas de ser
bastante frecuente cuando se trata de contratos de |arga duraci6n
en los que se facilita su renovaci6n nediante |la concesio6n al
silencio del valor de aceptacion. Es, por ultino, igualnente
pl ausible que al hilo de una practica reiterada o de simlares
contratos se entienda por los contratantes que el silencio de una
de ellas equivale al consentimento (art.9 CNUCCI M .

3.- A diferencia de |os casos anteriores, donde resulta
practicamente indiscutido el valor o el papel que el silencio
puede desenpefiar asistido por |os factores resefiados, pueden
exi stir algunas situaciones donde |a ausencia de esos instrunmentos
pueden ocasionar al gunas dudas acerca de |a equi paraci 6n entre el
silencio y la aceptacién. Se trata de un silencio que se
caracterizara conp asentimento Unicanente cuando el conplejo de
las circunstancias sean |o suficientenente expresivas para
conducir a ese significado en el contexto social y econdém co donde
se desenvuel ve la particular transacci6n

Nos referinbps, en priner térmno, a aquellos casos en |los que el
propio destinatario de la oferta es quien solicita la msm
medi ante una invitatio ad offerendum |o que puede justificar que
el oferente (destinatario de esa invitaciéon a ofrecer)
razonabl enente infiera que el silencio del destinatario inplica
aceptaci 6n de la oferta solicitada a la luz de las circunstancias
especificas de |la operaci6n y, especialnmente, de la buena fe. De
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este nmodo, cuando de |los hechos y de las circunstancias de |a
transacci 6n se derive que |a persona que recibe la oferta tiene el
deber de informar al oferente de su intenci6n de no aceptar, su
silencio o inaccion (la no actuacion positiva nediante el rechazo
de la oferta) durante un periodo de duraci6n razonable puede
i mplicar aceptacién. Esta soluciodn creenps que puede igual nente
aplicarse a aquellos casos en que l|la oferta es anbigua y el
destinatario acepta informando al oferente del particular sentido
gue otorga a l|la propuesta contractual, de tal forma que si el
of erente no objeta en ese nonmento, el contrato se fornma de acuerdo
con la subjetiva intenci 6n del aceptante.

En segundo térm no, se presenta conp una hipétesis nmuy conflictiva
la relativa al envio de mercancias que no han sido objeto de
ni ngun pedi do. Este tipo de situaci ones excepcional es se entienden
usual rente conop innersas en una actividad pronocional o de
marketing o conb el envio de nuestras o nodelos por parte de un
enpresario para de esa manera dar a conocer sus productos a
eventual es conpradores. Es, por consiguiente, una invitacion a
hacer ofertas. El envio de las nercancias se entiende innmerso en
la actividad pronocional y, por supuesto, no ha de pagarse el
precio de tales bienes. No obstante, no debe descartarse que
det er mi nados casos se califiquen juridicanente conbp de verdaderas
of ertas que, por supuesto, el destinatario de la msm es libre o
no de aceptar. En este caso el silencio del |a persona al recibir
| as nmercancias -si ha existido algun acuerdo, trato o conproni so
anterior- podria considerarse conb aceptaci 6n, habida cuenta que
puede ser consciente de que el envio de las msmas constituye una
oferta y, por tanto, su recibo inplicaria aquiescencia, a nenos
gue innediatanente reintegre las nercancias. Sin enbargo, es nas
adecuado considerar que ningun operador conercial puede obligar a
una persona que ha recibido wuna oferta aconpafiada de |as
nercaderias a que |as devuelva, ni nucho nenos puede inponerle |la
perfecci 6n del contrato para el caso de que se sefiale que la falta
del reintegro de las nercancias -0 su silencio- se consideraré
conb aceptaci 6n. En cual quier caso, el destinatario de la oferta
deberd cuidar de las nercancias. Si decide disponer de ellas
-revendi éndol as a un tercero o usandol as para su propi o beneficio-
se habréa producido una aceptacién de la oferta, sienpre que del
elenco de los factores objetivos y subjetivos que rodean al
negoci o se derive que el destinatario de la oferta pretendia de
ese nodo aceptar (art.8 CNUCCIM. Pero, en esta hipétesis, nmas que
de una aceptaci6n por silencio, se trata de una indicacion de
asentim ento medi ante una actuaci 6n.
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El exanen que acabanpbs de realizar viene a apoyar la tesis de una
configuraci 6n aut6onoma del silencio al margen de |as decl araci ones
tacitas, lo que deriva no sélo de la distincion en las fornmas de
exteriorizar la voluntad que el articulo 18.1 CNUCCIM realiza

sino tanbién de un correcto entendimento de esa figura. E

silencio juridico se caracteriza por responder a una actitud
abstencionista, pasiva u omsiva del sujeto ante una declaraci6n
de voluntad, diferenciandose de |as manifestaci ones de voluntad
tacit as, esto es, de aquellas conductas que no expresan
directamente una intencion de aceptar pero de las que se infiere
la msma por |a inequivocidad y determi naci 6n con que se realizan.
Por ejenplo, |los actos dispositivos sobre |as nercaderias enviadas
conp oferta de contrato y el envio de las mercancias o el pago de

precio conb aceptacién a una oferta. Situaciones que claranente
exteriorizan un conportam ento concluyente e inequivoco de uno de
| os contratantes.

Una aplicaci 6n concreta del valor del silencio en | a Convenci én

Una vez examnados |os contornos juridicos en |los que se
desenvuel ven las figuras del silencio y la inaccion, debenos
retomar el exanen de |os hechos que notivan el presente estudio.
Ciertamente que la solucién del supuesto no resulta sencillo por
el diferente valor que se pretende otorgar a |os intercanbios de
correspondencia entre los contratantes, asi conb por el elevado
namer o de conuni caci ones del caso.

Mentras que |la parte denmandada -CH LEWCH invoca erréneanente |a
secci6n 2-207 del Coédigo de Conercio Uniforne norteanericano
(UCC), que tiene su inexacta contrapartida en |a disposicion del
articulo 19 CNUCCIM dedicada a la regulacion de la contraoferta
|a parte demandante -FILANTO | o hace sobre |a acertada base de
entender aplicable la normativa vienesa. No obstante, se equivoca
al entender que el precepto pertinente para la solucién del
conflicto es el menci onado articulo 19, pretendiendo en
consecuencia que el Menorandum que devuelve firnmado el dia 7 de
agosto, constituye una contraoferta (habida cuenta que se trata de
una respuesta a la oferta que nodifica uno de |os el enmentos que el
parrafo 3° del articulo 19 CNUCCIM considera expresanmente cono
sustancial: la <cléausula de arbitraje) que CHLEWCH acepta
nediante el fax de 27 de septienbre de 1990. Esta al egaci 6n por
parte de FILANTO no puede ser méAs inexacta porque este fax es
posterior a la efectiva ejecuci én parcial del contrato (la entrega
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de la nercancia se produce el 15 de septienbre), por |o que
dificilmente podrd reputarse conb aceptaci 6n, maxinme cuando |a
Convenci 6n pernmite que el comenzo en la ejecuci6on contractual
-envio de las nercancias o pago del precio (art.18.3)- y que la
total realizacidén de |os deberes contractuales -llegada de |as
nmercancias y pago del precio (art.18.1)- se reputen conp
i ndicaciones de asentimento suficientes para constituirse
juridicamente en actos de aceptaci 6n, sienpre que se cunplan |os
condi ci onantes de tipo tenporal (art.18.2).

La soluci6n del supuesto ha de centrarse en el exanen de |os
hechos anteriores y posteriores a |la confecci 6n del Menorandum por
CH LEWCH el 13 de nmarzo de 1990. Efectivanente, este Menorandum
constituye una oferta de conpra dirigida a FILANTO por CH LEW CH

qui en denuestra y reitera su intencién de contratar al ordenar |a
apertura de un crédito docunentario a favor del vendedor dos neses
después (7 de mayo de 1990). Sin enbargo, la enpresa italiana no
se decide a devolver el Menorandum firmado hasta 5 neses después
de la redacci 6n del msno (el 7 de agosto de 1990).

Con anterioridad se nmantuvieron toda una serie de contactos
i niciales, donde efectivanente parecia existir una clara intencion
de anbos negoci antes por |legar a un acuerdo, aunque subsistia |la
di screpancia acerca de la clausula de arbitraje. Esto condujo a
gue CHILEWCH tomase la iniciativa -en |o que puede considerarse
propi ament e habl ando conmp fase formativa del contrato- nediante |a
em si6n de una oferta. Desde este nonento, y especial nente desde
el instante en que el conprador refuerza, aun mis si cabe, su
vol untari edad negocial nediante el inicio de actos ejecutivos -la
apertura de un crédito docunmentario a favor del vendedor- puede
decirse que se crea en el destinatario el deber de objetar a la
inclusidn de la clausula de arbitraje. Este deber del destinatario
de la oferta se infiere del conjunto de las circunstancias
particul ares del caso. La existencia durante un periodo diltado de
tienpo de una serie sucesiva de conversaciones Yy negociaciones
entre los contratantes dirigidas a |l a concreci 6n de un buen nunero
de elenmentos del futuro contrato son |los elementos clave
(reconocidos en el articulo 8.3 CNUCCIM, junto con el inicio de
actos de ejecucidon por el conprador, para entender que |la
definitiva configuracion de la oferta por uno de |os contratantes
crea en el otro el deber de emtir una respuesta en el supuesto
gue pretenda negarse a |l a perfecci én contractual.

En este sentido, es realista considerar que el contrato se form
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por la sola voluntad del oferente que no es rechazada por el
destinatario de la proposicion de contratar cuando pudo y debié
hacerl o en funci 6n del elenco de circunstancias que envuelven a |la
transacci 6n. De esta forma, el transcurso de un deternm nado plazo
sin que se objeten |as discrepancias convierte autonmaticanente una
situaci 6n provisional en definitiva. Certanente que |la conversion
en térmnos cuantitativos de ese plazo de tienpo para objetar es
dificil, aunque puede concretarse al aplicar la normativa uniforne
para el caso de la indicacién de asentimento expresada nediante
una declaracién o un acto. En estos dos casos se exige que |la
aceptaci 6n "Il egue" al of erent e, bien dentro del pl azo
expresamente fijado por él, bien dentro del establecido en su
defecto, esto es, el plazo de duracidén razonable (art.18.2
CNUCCI M .

Al no haberse fijado en el Menorandum un plazo deterninado para
asentir, se aplica el Ilimte tenporal representado por la
razonabi lidad. Una vez expirado ese plazo, |la aceptacién por
silencio se produce. La hipétesis del supuesto que conmentanps no
pl antea el nenor problema porque FILANTO envia su contestaci 6n
cinco neses después de la confeccion de la oferta y tres neses
después del inicio de actos ejecutivos por el oferente. Estos
pl azos superan anplianente | o que deba entenderse por "razonable"
en el anbito conercial y especialmente a tenor de la hipbtesis
conentada, donde |os intercanbios de correspondencia entre |as
partes se suceden fluidamente a |o largo de todo el iter
negoti al i s.

A nodo de conclusion resefiar que |a posicion adoptada por el
tribunal en esta sentencia es acertada a la vista de las reglas
dedicadas a la oferta y a |la aceptaci 6n en | a Convenci 6n de Vi ena.
Por otro lado, era de esperar al ser esta una solucién admtida
por muchos sistemas juridicos, conb el nuestro, especialnente
desde |l a inportante Sentencia del Tribunal Suprenpo de 24 novienbre
1943, donde se fija el criterio que el silencio puede adquirir |a
significacién de wuna manifestacién de voluntad cuando en el
contexto de las circunstancias objetivas y subjetivas, conmo |as
rel aciones que eran habituales entre dos sujetos, uno de |os
i nteresados debia y podia hablar, pero observa wuna actitud
silente, de la que, por consiguiente, cabia razonablenente inferir
una conform dad, pues en otro caso se hubiera expresado | a opinidn
contraria o alternativa.

Deben expresarse, no obstante, ciertas cautelas porque Ila
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concesi 6n de efectos juridicos al silencio y a la inaccién debe
operar de forma restringida, no solo porque se tratan de
ci rcunst anci as ocasi onal es gue deber an ser exam nadas
cui dadosanente, sino tanbi én porque la regla general es que |os
contratos se fornen a través del consentimento nutuo de |os

contratantes, lo que inplica la exteriorizacion, ya nediante
pal abras, ya nediante hechos concluyentes, de una cierta vol untad
negocial. Por eso, el articulo 18.1 CNUCCIM conceptia la

aceptaci 6n conop una declaraci 6n o un acto, aunque reconoce que el
silencio y la inaccio6n, ayudado por otros factores, pueden
constituir wuna excepcidon a esta regla general. Todavia ha de
prestarse una atenci 6n mayor a esos institutos, ya que constituyen
t anbi én una variaci 6n nmuy inportante al principio de comunicaci én.
En virtud de éste, las declaraciones de voluntad (entre ellas |a
aceptaci 6n) necesitan recibirse por el destinatario para que
puedan enpezar a producir sus efectos juridicos. Razon esta por |a
gue la concesion de efectos al silencio debe operar de forma, si
cabe, mas restringida.”

g) Reconoci mento de | os Estados que |los han firmado y ratificado

[ CNUDM ] 7
Rati fi caci 6n, adhesi én,
Est ado Firma aprobaci 6n, aceptaci 6n o Entrada en vigor
sucesi 6n
ﬁ;e”a”'a (Il 26 mayo 1981 21 dicienbre 1989 19 enero 1991
Argentina (a) 19 julio 1983 (b) 1° enero 1988
Australia 17 marzo 1988 (b) 1° abril 1989
Austria 11 abril 1980 29 dicienbre 1987 1° enero 1989
Bel arus (a) 9 octubre 1989 (b) 1° novi enbre 1990
Bél gi ca 31 octubre 1996 (b) 1° novi enbre 1997
sosmia . 12 enero 1994 (c) 6 marzo 1992
rzegovi na
Bul gari a 9 julio 1990 (b) 1° agosto 1991
Bur undi 4 septienbre 1998 (b) 1° octubre 1999
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Canada (d)
Chile (a)

China (e)

Chi pre

Col onbi a
Croacia (Q)
Cuba

Di namarca (j)
Ecuador
Egi pt o

El Sal vador
Esl ovaqui a (h,
i)

Esl oveni a
Espafa

Est ados Uni dos
de América (i)

Estoni a (k)

ex Republica
Yugosl ava de
Macedoni a

Feder aci 6n de
Rusia (a, p)

Finlandia (j)
Franci a

Gabon

Ceorgi a

Ghana

Gecia

Qui nea
Hondur as
Hungria (a, n)

Iraq

11 abril 1980

30 septienbre
1981

26 mayo 1981

31 agosto 1981

26 mayo 1981
27 agosto 1981

11 abril 1980

11 abril 1980

23 abril 1991 (b)

7 febrero 1990

11 dicienbre 1986 (f)

7 marzo 2005 (b)

10 julio 2001 (b)

8 junio 1998 (c)

2 novi enbre 1994 (b)

14 febrero 1989

27 enero 1992 (b)
6 dicienbre 1982 (b)
27 novi enbre 2006 (b)

28 mayo 1993 (c¢)

7 enero 1994 (c)
24 julio 1990 (b)

11 dicienbre 1986

20 septienbre 1993 (b)

22 novi enbre 2006 (c)

16 agosto 1990 (b)

15 dici enbre 1987
6 agosto 1982 (b,
15 dici enbre 2004 (b)
16 agosto 1994 (b)

12 enero 1998 (b)
23 enero 1991 (b)
10 octubre 2002 (b)

16 junio 1983

5 marzo 1990 (b)

10
10

10

10
10

mayo 1992
marzo 1991

enero 1988

abril 2006
agosto 2002

8 octubre 1991

10
10
10
10
10

10

25
10

10

10

10

10
10

10

10
10

10
10

di ci enbre 1995
marzo 1990
febrero 1993
enero 1988

di ci enbre 2007

enero 1993

junio 1991
agosto 1991

enero 1988

oct ubre 1994

novi enbre 1991

septienbre 1991

enero 1989
enero 1988
enero 2006
septienbre 1995

febrero 1999
febrero 1992
novi enbre 2003
enero 1988
abril 1991
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Islandia (j)

| srael
Italia

Ki rgui st an
Lesot ho
Letonia (a)
Li beri a
Lituania (a)
Luxenbur go
Mauri t ani a
Mexi co

Mol dova
Mongol i a
Mont enegr o
Noruega (j)
Nueva Zel andi a
Pai ses Baj os
Par aguay (a)
Per G

Pol oni a
Republ i ca
Arabe Siria

Republ i ca
Checa (h, i)

Republ i ca de
Cor ea

Rumani a

San Vicente y
| as Granadi nas

(i)
Serbia (q)
(i)

Suecia (j)

Si ngapur

30 septienbre
1981

18 junio 1981

26 mayo 1981

29 mayo 1981

28 septienbre
1981

11 abril 1980

26 mayo 1981

10
22

11

11
18
31
16
18
30
20
29
13
31
23
20
22
13
13
25

19

19

30

17

22
12

12
16
15

mayo 2001 (b)
enero 2002 (b)

di ci enbre 1986

mayo 1999 (b)

junio 1981

julio 1997 (b)
septienbre 2005 (b)
enero 1995 (b)
enero 1997 (b)
agosto 1999 (hb)

di ci enbre 1987 (b)
oct ubre 1994 (b)

di ci enbre 1997 (b)
oct ubre 2006 (c)
julio 1988
septienbre 1994 (b)
di ci enbre 1990 (0)
enero 2006 (b)
marzo 1999 (b)

mayo 1995

oct ubre 1982 (b)

septienbre 1993 (c)

febrero 2004 (b)

mayo 1991 (b)
septienbre 2000 (b)

marzo 2001 (c)
febrero 1995
di ci enbre 1987

10
10

10

27
10
10

juni o 2002
febrero 2003

enero 1988

j uni o 2000
enero 1988
agosto 1998
oct ubre 2006
febrero 1996
febrero 1998
septienbre 2000
enero 1989
novi enbre 1995
enero 1999
uni o 2006
agosto 1989
octubre 1995
enero 1992
febrero 2007

abril 2000

junio 1996

enero 1988

enero 1993

marzo 2005

junio 1992
oct ubre 2001

abril 1992
marzo 1996

enero 1989
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Sui za 21 febrero 1990 (b) 1° marzo 1991
Ucrani a (a) 3 enero 1990 (b) 1° febrero 1991
Uganda 12 febrero 1992 (b) 1° marzo 1993

Ur uguay 25 enero 1999 (b) 1° febrero 2000
Uzbeki st &n 27 novi enbre 1996 (b) 1° dicienbre 1997
Venezuel a

(Republica 28 septienbre

Bol i vari ana 1981

de)

Zanbi a 6 junio 1986 (b) 1° enero 1988

Est ados parte: 70

(a) Declaraciones y reservas. Este Estado declard, con arreglo a
los articulos 12 y 96 de la Convenci6n que no seria aplicable
ni nguna disposicién del articulo 11, del articulo 29 ni de la

Parte Il de la Convenci6n que pernmtiera que la celebracién, la
nodi fi cacion o la extincio6n, por nmutuo acuerdo, de un contrato de
conpraventa, o que l|la oferta, la aceptacion o cualquier otra

mani f est aci 6n de intencién se hiciera por un procedimento que no
fuera por escrito, en el caso de que cualquiera de las partes
tuviera su establecimento en su territorio.

(b) Adhesi oOn.
(c) Sucesi 0On.

(d) Declaraciones y reservas. Al dar su adhesion el Gobierno del
Canada declar6 que, de conformdad con el articulo 93 de Ila
Convenci 6n, ésta seria aplicable a Alberta, |a Colunbia Britanica,
Mani t oba, Nueva Brunsw ck, Terranova, Nueva Escocia, Ontario, Isla
del Principe Eduardo y los Territorios del Noroeste. (A dar su
adhesi 6n el Gobi erno del Canada declar6 que, de conform dad con el
articulo 95 de la Convenci6n, respecto de la Colunbia Britanica

el Gobierno del Canadd no quedaria obligado por el inciso b) del
parrafo 1) del articulo 1 de |a Convenci 6n. El GCobierno del Canada
retird esta ultinma declaraci én por notificacién recibida el 31 de
julio de 1992). En una declaracion recibida el 9 de abril de 1992,
el Gobierno del Canada extendié el &anbito de aplicacion de la
Convenci 6n a Quebec y a Saskatchewan. Por notificaci 6n recibida el
29 de junio de 1992, el Canada extendi 6 el anmbito de aplicaci 6n de
la Convencién al Territorio del Yukén. Por notificacién recibida
el 18 de junio de 2003, el Canadd extendié el anbito de
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appl i caci 6n de |l a Convenci6n al Territorio de Nunavut.

(e) Declaraciones y reservas. A aprobar |a Convencioén, China
declaré que no se consideraba obligado por el inciso b) del
parrafo 1) del articulo 1, por el articulo 11 ni por |as
di sposi ci ones de | a Convenci 6n relativas al fondo del articulo 11

(f) Aprobaci o6n.

(g) Al suceder en |la Convenci 6n, Croacia decidi 6, sobre |a base de
| a Decisiodn Constitucional sobre |a Soberania e |ndependencia de
| a Republica, de 25 de junio de 1991, y la Decisiédn del Parlanento
croata de 8 de octubre de 1991, asi cono en virtud de la sucesion
de la Republica Federativa Socialista de Yugoslavia con respecto
al territorio de Croacia, que fuera considerada parte en Ila
Convenci 6n con efecto a partir del 8 de octubre de 1991, fecha en
la cual Croacia ronpié todas las relaciones constitucionales y
juridicas con la Republica Federativa Socialista de Yugoslavia y
asum 6 sus obligaci ones internacional es.

(h) ElI 1° de septienbre de 1981 la ex Checoslovaquia firmd la
Convenci 6n, y depositd su instrumento de ratificacién de la msm
el 5 de marzo de 1990, por lo que la Convenciodn entré en vigor
para |la ex Checoslovaquia el 1° de abril de 1991. El 28 de mayo y
el 30 de septienbre de 1993, Eslovaquia y la Republica Checa,
respectivanente, depositaron sendos instrumentos de sucesioOn, con
validez a partir del 1° de enero de 1993, fecha en que se produjo
| a sucesi 6n de anbos Est ados.

(i) Declaraciones y reservas. Este Estado declaré que no quedaria
obligado por el inciso b) del parrafo 1) del articulo 1

(j) Declaraciones y reservas. En el nmonento de ratificar |a
Convenci 6n, Dinamarca, Finlandia, Noruega y Suecia declararon, de
conform dad con el parrafo 1 del articulo 92, que no quedarian
obligadas por |la parte |l de la Convencién ("Formacién del

Contrato"). En el nonento de ratificar |a Convenci 6n, D nanarca

Fi nl andi a, Noruega y Suecia declararon, con arreglo a |os péarrafos
1 y 2 del articulo 94, que la Convenci6n no se aplicaria a |os
contratos de conpraventa cuando las partes tuvieran sus
establecimentos en D namarca, Finlandia, |Islandia, Noruega o
Suecia. En una notificaci 6n hecha el 12 de narzo de 2003, Islandia
declar6, de conformidad con el parrafo 1 del articulo 94, que la
Convenci 6n no se aplicaria a |los contratos de conpraventa, ni a su
formaci 6n, cuando l|las partes tuvieran sus establecimentos en
D namar ca, Finlandia, |Islandia, Noruega o Sueci a.
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(k) Declaraciones y reservas. El 9 de marzo de 2004 Estonia retiro
la reserva, enunciada en la nota de pie de pagina a, que habia
hecho en el nomento de ratificar |a Convenci én.

(1) La Convencion fue firmada por la ex Republica Denocrética
Al emana el 13 de agosto de 1981, y fue ratificada el 23 de febrero
de 1989. Entrd en vigor el 1° de marzo de 1990.

(m Declaraciones y reservas. Al ratificar l|a Convencién, el
Gobierno de Alenmania declar6 que no aplicaria el inciso b) del
parrafo 1) del articulo 1 con respecto a cualquier Estado que
hubi ese hecho una declaraci 6n por |la que ese Estado no aplicaria
el inciso b) del parrafo 1) del articulo 1

(n) Declaraciones y reservas. En el nmonento de ratificar |a
Convenci 6n, el Gobierno de Hungria declar6 que consideraba que |as
condi ci ones gener al es de entrega de nmer cader i as entre
or gani zaci ones de | os Estados menbros del Consejo de Ayuda Mitua
Econ6m ca estaban sujetas a |as disposiciones del articulo 90 de
| a Convenci 6n.

(o) Aceptaci on.

(p) A partir del 24 de dicienbre de 1991, |a Federaci 6n de Rusia
sucedi 6 a la ex Unién de Republicas Socialistas Soviéticas (URSS)
en la condicion de Menbro de |as Naciones Unidas y, desde esa
fecha, ha asum do plenanente todos |os derechos y obligaciones de
a Uni6n Sovi ética con arreglo a la Carta de |as Naciones Unidas y
a los tratados nultilaterales depositados ante el Secretario
Ceneral .

(g) La ex Yugoslavia firmb y ratifico la Convencion el 11 de abri
de 1980 y el 27 de marzo de 1985, respectivanente. El 12 de nmarzo
de 2001 Ila Republica Federativa de Yugoslavia declaré |lo
siguiente: "Tras haber exam nado [la Convenci 6n], el Gobierno de
la Republica Federativa de Yugoslavia sucede en esa msm
Convenci 6n y se conpronete formalmente a cunplir |as condiciones
estipuladas en ella a partir del 27 de abril de 1992, fecha en que
| a Republica Federativa de Yugoslavia asunmié |a responsabilidad de
sus rel aci ones internacional es.”

FUENTES CI TADAS
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